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LA PERSONNALITE DE LA SEMAINE

~ PASCAL EYDOUX,PRESIDENTDUCNB - :
e Conseil national des barreaux (CNB) a un nouveau président. Pascal
Eydoux estVancien bitonnier de FOrdre desavocats dubarreairde
Grenoble (2000-2001) et président de la Conférence des batonniers entre
2008t 2010. Al'issue du scrutin, il a devancé lancien batonnier de Toulouse,
Jean-LucForget, etlancien batonnier du Val-d'Oise, Eric Azoulay, les
deux autres candidats 4 la succession de Jean-Marie Burguburu, qui avait
prisles commandes duCNBen septembre 2013.m

Pour satisfaire aux
besoins croissants
des directions juri-
diques, Stéphane
Lefer,issudu
monde de lemre-
prise et actuel
secrétaire general
du Cercle Montes-
quieu, lance son

- d’'avocats. Sa parti-

cularité ? Remphr

un ensemble de

missions hétémgé--

nes mais essentiel-
les pour soulager
la charge des juris-
tes d: entreprise.

juridigue de Sogeﬂ vient de créer
le cabinet d'avocats Oxygen +
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echerche désespérément
prestataire extérieur
opérationnel, pragmati-
gue et capable de prendre
en charge un projet de A a Z.» Quel
directeur juridique n'a pas révé

de publier cette annornce et trouver
cet oiseau rare ? Idéalement, un.
consultant doté d'une « compétence
Jjuridigue mais plus encore capable

- d'appréhender les aspects financiers

ou de communication d’un dossier »,
énumére Stéphane Lefer. Ce der-
nier sait de-.quoi il retourne : il'a
lui-méme été directeur juridique -
de Soget, une filiale de. Capgemini.
En créant Oxygen +; un cabinet
d’avocats « pas comme les autres »,.
il retourne - aprés quinze années
passées en entreprise — & son pre-
mier métier, ou presque. Avec un
objectif précis : coller & la réalité "
de terrain des directions juridiques.

Une force d’appoﬁm a adapter

Ces derniéres années, le conseil :
aux professions juridiques a connu
un fort développement et suscité

- 1es vocations de nombreux acteurs.

Co6té management et conseil en

-prestations juridiques : Day One,

Profit & Law, LEXqi, Bignon De
Keyser, etc. Pour les ressotirces
humaines, nombre de chasseurs

de tétes. Les juristes d'entreprise
ont en effet un besoin croissant

et constant de structuration autour
de projets stratégiques & forte valeur
ajoutée, de missions d'organisation,
‘dé processus'd ‘amélioration dela
performance ou encore de procéder
& des opérations de fusion-acquisi-
tion pour mieux se développer

et prospérer sur un marché qui.

ne cesse de g'internationaliser.
Conscient de ces besoirs, Stéphane
Lefer, actuel secrétaire général du
Cercle Montesquieu, entend asseoir
sa différence. Si les avocats « savent
parfaztement traiter des dossiers de
contentieux ou remplzr des missions

“ponctuelles de conseil, il nest sou-

vent pas dans leur modeéle économi-

" ‘que de proposer les services d'une
.personne dédide sur le long terme,
© ou a un tarif que les directions juri--

diques peuvent assumer financiére-

les juristes sont donc souvent con;

secretanre general du Cercle
Montesquieu.

Une offre intermédiaire

Autant de raisons qui ont
poussé Stéphane Lefer a.
positionnet son affaire
surun créneau bien précis.
"Son cabinet davocats ~ seule
forme possible en France pour
ane société spécialisée dans le

" conseil juridigue ~ propose aux
directions juridigiies des services
sur de longues périodes d'une
équipe composée de quatre juris-
tes et avocats. « Nosmissions for-
ment.un mix de tout ce qui consti-
tue le travail d'une direction
Jjuridique, précise Stéphane Lefer.
A la fois, le tout-venant mais aussi
un besoin d'expertise forte sur des

ment », analyse-t-il. Dans ce cadre, -

dossiers bien précis, i des tarifs
plus abordables et avec une trés
grande proximité. »

Sur ce marché bien particulier,
l'ancien directeur juridique assure
faire figure de pionnier en
-France. « Pendant long-

b temps, des avocats ont
choisi de devenir juristes
et ont apporté leur

ses. Aujourd’hui, il est
peut-étre temps de créer
des cabinets d’avocats comme

on monterait une direction ]urzdz-
que »,confie-t-il. Les prémices
d’tine révolution.

savoir-faire aux entrepri- -
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